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Vitrinele de viy de lov...Kaplaw

In fiecare saptimand, de joi pAnd simbata se pot vedea bijuteriile care apoi se vor scoate Ia licitatie simbata la ora 13. 00 Ia Kaplan. Chiar dacd nu ai de gand sa-ifi
cumperi o bijuterie, poti intra sa admiri tot felul de bijuterii maiestrit lucrate si nimic nu te impiedica sa ramai si sd participi simbata la Iicitatie. Cine stie, poate pind
la urma cumperi o bijuterie, fascinat de frumusetea ei si nu mai putin de pretul acceptabil.

Silvia Constantinescu: Nu este
posibil sa treci pe strada Bibliotecii
sI s4 nu te opresti sd admiri vitrinele
de la Kaplan. Eu le numesc
"vitrinele de vis”. Ele prezintd nu
numai bijuterii maiestrit lucrate, dar
mai ales bijuterii care au o istorie,
poate chiar una fascinantd. Cine
stie? Trebuie sa se ascunda multd
muncd in spatele acestor "vitrine de

vis". Cum ai inceput aceastd
activitate?
Rolf Kaplan: Parintii mei au

emigrat din Rusia in 1921 si au
inceput sd lucreze, Tmpreunid cu
fratii lor, intr-o fabricd de confectii,
care se numea "Fabrica de confectii
Kaplan", dar in 1946 au deschis un
atelier de aurdrie, intr-un cartier din
Stockholm. in acest atelier au lucrat
multi imigranti, oameni care veneau
din Estonia, Ungaria, din Rusia si
alte tdri din Europa de Est. Atelierul
de aurdrie a devenit in scurt timp
plin de succes, cdci aici se fiaceau
bujuterii pentru intreaga tard. Apoi
am Inceput sd le exportam si In alte
tari, mai ales in Elvetia. fn 1948 am Inceput si eu sd
lucrez la atelier, desi aveam numai 17 ani. in 1968
am Inceput sd cumpar o retea de magazine, astfel ca
in citiva ani am ajuns sd am 5 magazine de aurdrie in
Suedia si in Finlanda. Dar cu timpul am lichidat toate
aceste magazine si am Inceput activitatea de licitatie
de bijuterii, aici pe strada Bibliotecii. Bijuteriile ne
parvin pe diferite cdi: de la diferite mosteniri, de la
oameni care au nevoie de bani, etc. Asta inseamna cd
noi primim bijuterii din agrint si aur, ceasuri, etc.,
obiecte deosebit de vechi si pretioase mai ales
datoritd maiestriei cu care au fost lucrate, din anii
1700, 1800 - un amestec de diferit epoci. Obiectele
care se aduc la noi sint din ce in ce mai multe si
activitatea a crescut enorm in ultima perioadd.
fntreprinderea aceasta, care de fapt se numeste
LICITATIILE KAPLAN, este proprietatea familiei
mele. Acum sint de fapt copiii mei proprietarii. Eu
am 3 baieti, care au si alte activititi: unul isi da in
curind un doctorat in economie, la Facultatea de
Comert, al doilea este student la aceeasi facultate.

S.C.: Tu care te ocupi de o activitate asa de
deosebitd, ai un anumit "simt" pentru aur, pietre,
bijuterii in general sau este numai vorba de o
afacere?’

R.K.: In ceea ce mi priveste, ag putea spune ca sint
nascut in aceastd brange, cdci atunci c¢ind parintii mei
au Inceput aceasta activitate eu aveam 9 ani si incd
de atunci am inceput sa ajut si eu; mi-am facut apoi
pregitirea n acestd meserie In Germania citiva ani,
ca designer de bijuterii. Design-ul de bijuterii a fost
intotdeuna pasiunea mea. Evident cd nu numai o
pregitire profesionald ajuti. in aceasti meserie
TREUIE si ai, cum spui si tu, "simt”, "vocatie”, cum,
de altfel, trebuie si ai si in alte meserii. Nu-i asa?

S.C.: Bijuteriile noi sint frumoase, au designe
moderne, dar acestea vechi sint deosebite! Mult mai
fascinante, fiecare cu o poveste. Si pe de-asupra sint
s1 mai accesibile ca pret. Cum este posibil acesta?

R.K.: Intradevar acestea ascund multe vieti
fascinante. Printre cei care au fost clientii mei a
existat si o doamnd, de origind roméand,Victoria se

Rolf Kaplan - evaluand bijuterii
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extraordinara! Ea a cumpdrat foarte multe bijuterii la
diferite licitatii. Ea 1nsdsi era posesoarea unei
frumoase colectii de bijuterii. Aceasta a murit de
curind si a ldsat prin testament ca toate bijuteriile
sale sa fie vindute la licitatie la Kaplan .

S.C. Aurul si pietrele pretioase au captivat interesul
oamenilor, atit estetic cit si ca investitie. Poti sa-mi
vorbesti despre valoarea esteticd si de investitiie a
pietrelor pretioase, a aurului, a platinei?

R.K. Eu as spune cd mai degraba, valoare au
bijuteriile, combinatia dintre pietre pretioase si
metale pretioase. Cici fascinante, valoroase sint
bijuteriile, aceasta combinatie de argint, aur, platina
si diferite pietre slefuite maiestrit! Felul in care piatra
a fost slefuita si apoi montata da valoarea estetica si,
daca vrei, de investitie bijuteriei.

Cum spuneai si tu, in cazul bijuteriilor vechi, istoria
fiecarei bijuterii este interesantd. Cind trebuie sa le
evaluez am in fata ochilor toate epocile in care au
fost ficute, vad acea manoperad de o deosebita finete
si calitate. Deci, cum spuneam, fascinante sint
bijuteriile, adica pietrele si metalul In combinatie.
Felul cum aceasti combinatie a fost realizati da
valoarea bijuteriei atit estetica cit si de investitie.

S.C.: In trecut erau regii si reginele, contii si
contesele, oameni bogati, intr-un cuvint care Isi
ardtau pozitia sociala purtind bijuteri scumpe. Astazi,
poate orice om al muncii sa aibe bijuterii scumpe si
bijuteriile care se vidnd in magazinul tiu sunt un
astfel de exemplu. Sint femeile mai mult interesate
de bijuterii decit barbatii?

R.K. Sigur ca femile sint interesate de bijuterii, caci
se Tmpodobesc cu acestea. Cumpidritorii mei apartin
unor foarte diferite categorii sociale. Cite odatd
cumpdird Regina Silvia, Printesa Lilian, dar si femei
obisnuite, pentru cd preturile, in ciuda valorii
deosebite a bijuteriilor sint totusi accesibile marii
majoritati. Ar fi Tnsd total gresit sia se creada cad
barbatii sint mai putin interesati de bijuterii decit
femeile. Ei sint pe de o parte cumpdratorii bijuteriilor
pentru femeile iubite, dar ei cumpdrd si pentru ei
insisi destul de mult. in plus, de ceasuri, mai ales

rela vachi oint intrecati Tn enecial hirhatii

S.C.: Bijuteriile din magazinul
tdu costd pe continent o avere. Eu
am cdlatorit in multe (ari din
Europa si nu scap nici o ocazie
sd vizitez magazinele de bijuterii.
Sint foarte scumpe comparat cu
preturile tale. Cum este posibil?

R.K.: Fiind vorba de bijuterii de
familie, in cele mai multe cazuri,
multi vor sd le vinda ca sa poatd
Tmparti mai usor mostenirea, altii,
nefiind intresati de bijuterii vor sa
le vindd sa primeascd bani in
schimb. $i fiind licitatie, depinde
de cerere si ofertd! Desi poate fi
vorba de bijuterii de o deosebita
frumusete si valoroase si totusi nu
deosebit de scumpe.

S.C.: Clientii tii cumpara din
motive estetice sau ca Sd
investeascd? De exemplu, in anii
‘80 lumea, in Suedia, investea in
artd, pictura, gravurd, sculplturd.
Astazi arta nu mai este la fel de
atractiva petru investitii.

R.K.: Personal cred ca mai intii se
cumpdrd dintr-un motiv estetic. Existd, cred eu, in
subconstient si o evaluare, dar experienta mea de aici
aratd cd cei mai multi cumpérd cu ochii! Tu cum
cumperi ? Cumperi ca sa faci o investitie sau ca iti
place bijuteria?

S.C.: Ca sd fiu sincerd eu cumpadr ceva frumos, care
imi place, evident, dar intotdeauna ma gindesc si Ia
valoarea acelei bijuterii. Cit as putea primi pe ea dacd
ar trebui s-o vind. Cdci este important s ai ceva care
se poate transforma in bani oriunde in lume. Esti in
Spania, sau Tailanda, Grecia sau Peru, n-ai bani, dar
ai o bijuterie, o poti usor transforma in bani! Si
primesti inapoi o mare parte din ce ai platit, daci nu
si mai mult. Poate cd dacd ai numai 20, 30 de ani,
cumperi numai cu ochii. Poate dacd nu ai
experienfele unui emigriri, cumperi numai cu ochii.
Dar daca ai peste 50 de ani, ai pierdut casa si toate
bunurile netransportabile, nu mai gindesti la fel. Nu-i
asa?
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R.K.: Cea care vorbeste este o femeie romanca, dar
nu una suedezd. O femeie suedezd nu intelege
aceasta. Aici in Suedia, femeile au fost "rasfitate",
pentru cd au avut pace atita timp. $i aici este
diferenta! a



