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ULF LIVSTRAND

specialist in evaluarea pietrelor pretiase si a bijuteriilor la compania de Jicitatii "Kaplans":

TREBUIE SA PRIMESTI OPALELE IN DAR, CA SA-TI ADUCA FERICIREA!

UIf Livstrand, expert in pietre pretioase.
Foto: Octavian Ciupitu / © CR.

Silvia Constantinescu: Datoritd interesului meu
pentru pietre pretioase si bijuterii, pe care tu il
cunosti, cici foarte adesea vin sd te consult, am
frecventat si frecventez cele mai mari case de
licitatii din Stockholm, Goéteborg si Uppsala si am
avut ocazia sd Intdlnesc multi gemologi cunoscatori.
pe care i-am studiat cum isi fac meseria - nu numai
dupd gradul de cunostinte, caci si Bukowski si
Auktionsverket au gemologi buni si chiar la Kaplan
sunt si altii foarte cunoscatori, cum este Ann Nisell,
care deasemenea este foarte cunoscitore. Dar,
dintre toti, tu esti cel care, aldturi de cunostinte
temeinice, ai §i 0 minutiozitate in a masura pietrele,
in a le analiza n toate detaliile, care ma fascineaza.
Povesteste despre tine i meseria ta.

Ulf Livstrand: Sunt gemolog aici la Licitatiile Kaplan
de aproape trei ani. Cum am inceput ca gemolog?
Emigrasem 1n Australia, cdci eram interesat sa caut
pietre pretioase in naturd; am cdutat i am prospectat
un timp, dar apoi m-am apucat sia studiez,
gemologie. Am devenit gemolog, am luat un F.G.A.
(Fellow of Gemological Association, aceasta este
corespondenta englezd) si acest examen luat mi-a
deschis drumul la alte intreprinderi, ca Presidium, o
companie care executd multe instrumente
gemologice. Intentionam apoi sa lucrez in
Singapore, asa ca am luat si cursul de gradarea
diamantelor al lui G.I.LA.. M-am mutat in Europa si
am lucrat un timp in Germania, pe urmd in S.U.A.
timp de mai multi ani, printre care timp de zece ani
in Honolulu, la o firmd care se numea House of
Adler, care era una dintre cele mai vechi si
respectate firme de acolo. In dorinta de a cunoaste
piata cat se poate de bine, m-am mutat la o altd
intreprindere, care se numeste Security Diamonds,
unde am stat circa 3 ani; ba mi-am ncercat calititile
si ca responsabilul unui butic de bijuterii in Florida
timp de doi ani. Dar cel mai mult m-a atras studiul
pietrelor si am lucrat la intreprinderea Little
Switzerland, in calitate de gemolog si profesor, unde
am instruit personalul de acolo. in cele din urmi m-
am 1Intors la Stockholm, unde am avut un mic
laborator care se numea Laboratorul Gemologic al
Stockholmului, pe care l-am initiat prin anii ’80,
impreund cu Mats Lundgren, si el gemolog. Am
slefuit si pietre pretioase, pietre colorate, mai mult
ca hobby, dar aceastd experientd mi-a dat o mai
mare cunoastere a felului cum aratd pietrele, o
cunoastere mai profunda a acestora.

S.C.: Tu ai o experienta fantastica si ai lucrat la cele
mai mari firme de pietre pretiose. Cum ti s-a parut
viata in bransa aceasta?

U.L.: Este forte interesant, dar cel mai mult mi-a
placut activitatea in Honolulu la House of Adler. Am

fost acolo timp de multi ani si acolo mi-am
perfectionat cunostintele, cdci am lucrat cu toate
“sertarele” bransei: de la achizitii la gradare de
diamante. Aici am putut sd vad multe giuvaeruri, dar
si cum functioneazd o intreprindere: am lucrat in
magazin, la vanzare, am vizitat si magazinele
noastre din celelalte insule, unde am ficut
demonstrari de slefuire, am instruit personalul, etc.

Aceea a fost de fapt cea mai educativa si
interesantd trdire inainte de a veni aici, la
Stockholm.

S.C.: Este mare diferentd intre felul de a fi si a
vedea lucrurile in aceastd branse 1intre Australia,
S.U.A. si Stockholm?

U.L.: Daeste. In S.U.A. sunt mai mult orientati spre
vanzare. Aceasta depinde pur si simplu de faptul ca
lumea este putin altfel, au o altd mentalitate si le
place ca, atunci cand merg sd facd cumpdrdturi, sa
fie Intampinati cu urdri de bun-venit, s fie primiti In
mod plicut, le place sd se distreze, le place s
vorbeascd, asa incit, ca vanzator acolo, iti faci multi
prieteni, clienti care iti devin prieteni, pur si simplu,
si care revin. Aceasta se deosebeste de comportarea
de aici, din Suedia, unde lumea vrea doar si intre in
magazin, sd se uite si sd fie ldsatd in pace si abia
dupd ce s-au hotirat, atunci incep si intrebe. In
S.U.A. incep direct sd vorbeasca.

S.C.: De ce crezi cd depinde acestd diferenta?

U.L.: Este cultura, formatie, pur si simplu. Dar si in
Suedia a inceput sa se schimbe, nu mai suntem asa
stricti cum am fost odati. Cred cd ne vom
cosmopolitiza in curdnd si noi aici. Sper!

S.C.: Este mare diferentd intre Stockholm si S.U.A.
in ce fel de pietre se prefera?

U.L.: in S.U.A. nu este asa de greu si vinzi pietre
mari de calitate mai scdzutd, dar acest lucru este
mai greu in Suedia. Aici lumea este mai constienta,
vrea si fie o anumita calitate - in general in Europa,
cred eu, lumea urmareste mai mult calitatea decat
marimea. Pe urmd, traditional in Suedia si in Europa
de Nord nu s-au purtat giuvaeruri de dimensiuni
mari. Nu pand de curdnd, cind, in ultimii ani, s-a
creat un curent, ca giuvaerurile si fie mai mari, si
se indrizneascd a le ardta mai mult. in S.U.A. s-a
indraznit acest lucru de foarte mult timp si la fel in
Europa de sud. In Australia este cam ca la
americani, s-ar putea spune, desi nu chiar la fel de
mult, poate mai aproape de englezi. Cand eram fin
Australia, prin anii *70, era mai mult ca tard de
pionieri, lucru ce s-a mai schimbat de atunci si acolo.
Dar in Australia ma dusesem sd caut opale, cici
opalele vin de acolo, chiar dacd sunt citva si in
Mexic, nu insd in mare cantitate. Cele mai frumoase
opale vin din Australia, opale negre si opale albe. Si
mie-mi plac extrem de mult opalele.

S.C.: In spatele fiecdrei pietre este o poveste
fantastici. Despre opale se spune cd aduc
nenorocire...

U.L.: In Europa aceasta depinde de o poveste
veche, dar in Japonia, de exemplu, opalul este o
piatrd a norocului. Multi spun cd ele aduc ghinion
numai daca ti le cumperi singur. Trebuie sd primesti
opalele in dar ca sd-ti aducd fericire! Dar acestea
sunt doar povesti create de oameni!

S.C.: Nu cumva superstitia a apidrut pentru cdi,
nefiind complet cristalizat, opalul se sparge repede
si-si pierde frumusetea?

U.W.: Desigur, poate si fie. Dar existd si alte pietre
care sunt foarte fragile, dar care nu au capatat
aceastd faima rea. Smaraldul, de exemplu, care este

o piatrd tare, dar, in acelasi timp, foarte fragila.
S.C.: Se poarta in Suedia alte pietre decat in S.U.A.?

U.L.: Dacé judec dupd ce primesc si evaluez, pot sd
afirm cd in Suedia au fost acceptate numai
diamantul si safirul, cite putin rubin, si de obicei
pietre mici, spre deosebire de alte tari unde apar si
alte pietre si de alte marimi, chiar dacia, cum fiti
spunem, nu Iintotdeauna chiar de cea mai bund
calitate. Dar si in Suedia, odatd cu globizarea, apar
pietre de moda, pietre care n-au mai fost folosite in
bijuterii, cum ar fi spectrolitul. In ultimul timp vin din
Africa pietre foarte frumoase, cum este savoritul, un
granat verde, cu un luciu superb, si tanzanit, o piatrd
albastrd, cu sclipiri viotete. Amandoud aceste pietre
au fost lansate de catre Tifany si dupd aceea au fost
acceptate si la moda. Din picate, zdcamintele de
tanzanit sunt limitate. Mai existd un granat verde,
demantoid, care insa nu este de aceasi calitate.

S.C.: Oamenii vin la tine cu diverse bijuterii, despre
care unii cred cd-s mai valoroase decit sunt si
asteaptd un pret bun la licitatie - altii, invers. Cum se
intamplad cdnd omul vine la tine cu bijueria pe care
vrea s-o vanda?

U.L.: Noi suntem o casa de licitatie, care are si
avantajul ca, daca obiectul lasat la noi nu se vinde la
licitatie, poate rdmane in custodie o perioadd in
magazin, pentru vanzare. Noi propunem un pret de
inceput, bazat pe calitatea bijuteriei si pe experienta
de véanzare de aici, apoi este la dispozitia
participantilor la licitatie sd decidd pretul de
cumpdrare. Preful de “strigat” este publicat in
catalogul pe care-1 tiparim pentru fiecare licitatie si
care este si pe Internet, in suedeza si engleza, deci
la indemana tuturor de pe acest glob. De altfel,
publicam si pretul la care s-au vandut obiectele la
licitatie. Nu este usor ca sd stabilesti un pret, sd
evaluezi o bijuterie, ci trebuie sa fii un bun psiholog,
céci existd multi factori care converg ca sd facd
posibild vanzarea: valoare, interesul si moda.

S.C.: Sfatuiesti sd se investeascd in bijuterii?

U.L.: Eu consider cd mai inti trebuie sd cumperi
bijuteriile pentru frumusetea lor si si le porti, sd te
bucuri de ele. Atunci ai ficut, farda indoiald, o
investitie bund. Dar, dacd vrei sd le vinzi, atunci
trebuie sd le cumperi foarte ieftine si de obicei la
licitatii le cumperi la preturi “bune” ca si zic asa, ca
sd poti sa le revinzi. Si aici este ca atunci cand
cumperi §i vinzi actiuni, dar atit la aur cét si la
diamante preturile au crescut - incet, dar sigur. ¥

Cu multa meticulozitate, UIf Livstrand analizeaza
fiecare bijuterie in parte.
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