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TONY FRANK

expert in evaluarea ceasurilor la compania de licitatii "Kaplans".

"ROLEXUL SI OMEGA SUNT MARCILE CARE SE CAUTA CEL MAI MULT LA LICITATII iN SUEDIA."

silvia Constantinescu: Eu sunt, dupd cum stii, o
sizitatoare asidud a “Licitatiilor Kaplan”. Ultimul
neu interes se Indreapta spre ceasuri, si tu, esti
specialistul companiei. Aici am invatat sd apreciez
seasurile ca bijuterii, dar sd vad si valoarea lor la
icitatie. Aici am inteles cd un ceas nou, care a
>ostat cateva sute de mii Intr-un magazin, la numai
:ateva minute de la cumpdrare, vandut la o licitatie,
yoate costa de 2-3 ori mai putin, sau o “masindrie”
leosebitd, mai veche, sa ajungd la sume
istronomice. Tu te ocupi de evaluarea ceasurilor
ici la Stockholm si de aceea am dorit sd prezint
ititorilor mei, pérerile tale despre ceasuri vechi si
10i, ceasuri care trec din generatie in generatie,
‘unctionand perfect si la care se addugd si farmecul
recutului. Vreau sd incepem discutia prin a te ruga
3d te prezinti singur.

[ony Frank: Ma numesc Tony Franc, am 36 de ani si
ici la compnia “Kaplans” evaluez ceasuri, in
yrimul rand, dar si cataloghizez ceasurile care sunt
dsate la licitatii. Am lucrat 10-12 ani intr-o
seasornicdrie, cdci am manifestat un interes
leosebit pentru ceasuri de tanar; experienta de aici
ni-a dat cunostiinte temeinice si am invatat, incetul
‘u incetul sd viad diferenta intre ceasurile vechi,
storice si ceasurile noi, sd le disting calitatea, sd le
ngrijesc, etc. Interesul s-a transformat in pasiune,
ar pasiunea 1n meserie. M-am specializat in
‘ingrijirea” ceasurilor si cand am primit oferta de la
’Kaplans”, am acceptat cu plicere pentru cd era
ocmai ce doream s fac.

5.C.: Tu ai lucrat cu ceasuri noi. Aici la "Kaplans”
w este vorba de asa ceva, aici esti in contact
wproape numai cu ceasuri “vechi”. Care este
liferenta intre ceasurile noi noute si cele ”vechi”?

[.F.: Mai intdi aici m-am intdlnit aproape cu toate
narcile din lume, chiar daca unele apar mai rar;
1poi aici, ceasurile vechi, pe care l-am putut vedea,
n-au ajutat sd observ mai indeaproape evolutia
;atorva  madrci, care au revolutionat arta
seasornicdriei, cdci aici nu se primesc ceasuri prea
simple sau prea ieftine, pentru cd acestea n-au
saloare de licitatie. Pentru mine contactul cu aceste
seasuri vechi a Tnsemnat foarte mult, cdci m-a ajutat
;d-mi Tmbogatesc cunostiintele. Cele care se vand
>el mai bine, sunt ceasuile mecanice, automate, care
»ot ajunge, cind este vorba de marci celebre, la
:ateva sute de mii de coroane.

3.C.: Cum faci evaluarea? Cum stabilesti suma la
sare sd se starteze o licitatie la un
eas?

[.F.: Existd enorm de multe marci
»une de ceasuri, dar sunt citeva,
Acute manual, ca de exemplu,
2atek Philippe, care este o marca
‘oarte veche si deosebitd, sau
Rolex, marca care defapt se vinde
el mai mult, care este acum la
noda. Fira rezerve pot sd spun ca
:xistd 0 modd a miarcilor, diferita
le la an la an, ceea ce face ca
wcelea care sunt la moda in anul
espectiv sd fie foarte cdutate si
a urmare sd se ridice valoare la
icitatie, ajungand astfel la sume
sonsiderabile. Cum  stabilesc
saloarea? Dupa valoare de
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Tony Frank, in timpul evaludrilor de la ”Kaplans™
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Rolex, oyster perpetual, datejust, ref.nr. 16013F,
serie nr. 6133758, barbatesc, otel/aur, automatic,
plexiglar, datd, bratard “jubileu”, certificat 1980, in
cutie; a fost evaluat le 18.000 SEK.
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Ma uit apoi in ce conditie este ceasul respectiv:
masindrie, cadranul, geamul, aspectul in general.
Toate acestea fac si apreciez fiecare exemplar
separat si sd propun clientului un pret la care eu

consider cd se poate vinde; este apoi la aprecierea
clientului dacd-1 lasd la vénzare sau nu. Daci
clientul este de acord cu propunerea mea, atunci fac
o cataloghizare a ceasului, stabilesc un pret de
“strigare” si un pret de “observare”, adicd pretul
sub care clientul nu doreste si se vandi ceasul
respectiv.

S.C.: Cine sunt cei care cumpard de la licitatie? Sunt
oameni obisnuiti, care intrd din impuls la Kaplans,
care este atit de bine situatd, n centrul
Stockholmului, sau sunt cunoscatori, care la randul
lor vand in magazinele lor de “antichitéti”?

T.F.: Spectrul cumpdratorilor este foarte variat: pot
fi colectionari, negustori, care vand mai departe, la
mai mare valoare, oameni care-si doresc un Patek
Philippe sau Rolex, sau Omega, dar nu au
posibilitatea sd cumpere unul nou, etc.

S.C.: Ce sfaturi i-ai da tu unuei persoane, care nu
este specialistd, dar doreste sd-si facd o micad
colectie de ceasuri de valoare? Ce sd cumpere?

T.F.: Omega, este 0 marca buna, apoi, cum am spus
la inceput, Patek Philippe si Rolex. Dacd ma gandesc
la cantitate, cel mai mult se vind Rolex si Omega.

S.C.: Care sunt criteriile dupd care se cumpdra
aceste ceasuri?

T.F.. Toti care vin aici, au intrat odatid intr-un
magazin de ceasuri scumpe si ei cunosc de fapt
pretul din magazin, deci cunosc marca si statusul
care ti-1 da posesia unei anume marci. Céci sa fii
posesorul unui Patek Philippe, Rolex, Omega,
inseamna sd ai bani, caci chiar si la licitatie, ele sunt
destul de scumpe, chiar daca, cum spui si tu, sunt de
2-3 ori mai ieftine decat in magazine. Si mai
inseamnd cd esti familiarizat cu marcile “rafinate”...
Si avem tot timpul o cere mare. Cum spuneam,
Rolexul si Omega sunt mércile care sunt cautate cel
mai mult la licitatii in Suedia. Marcile mai putin
obisnuite, se pot cumpdra destul de convenabil in
Suedia, cum ar fi Patek Philippe, cdci aici este
valabil sd ai Rolex si Omega. in fiecare tard existi o
marcd care are un status mai mare, atunci cind este
vorba de marci de tipul Patek Philippe, Rolex,
Omega. In Suedia este Rolex si Omega.

S.C.: De ce sunt mircile Rolex si Omega favoritele
suedezilor?

T.F.: Acestea au fost marcile care si-au facut o
mare publicitate pe piata suedezd imediat dupi
razboi si au rdmas in mintea
suedezd ca exponent al calitatii,
preciziei... $i ele se gasesc destul
de mult pe piata Suedeza.

S.C.: Sunt Rolexul si Omega mai
convenabil de cumpdrat in Suedia?

T.F.: Depinde. Acum se vad, la un
pret ridicat, ceasurile Rolex din
otel.

S.C.: Cand cineva lasd la voi la
licitatie un ceas la vanzare 1i faci si
o evaluare si garantie de marca?

T.F.: Bine-nteles! In momentul in
care-1 cataloghizez, 1i verific toate
cordonatele si am grije ca ceea ce
evaluez, sa fie corect. Noi suntem
0 companie serioasd si garantim



