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DANIEL KAPLAN

Ditectorul executiv al Casei de Licitatie " KAPLANS™:

”»ASTAZI GENERATIA TANARA ARE C

SA ALEAGA O BIJUTERIE DUPA

PROPRIUL GUST, CEVA CARE SA O INDIVIDUALIZEZE!”

Silvia Constantinescu: Despre "Vitrinele de vis de la
Kaplan” am scris si in  CURIERUL
ROMANESC, dar si in revista “Flacira” din
Roménia, incd in 1993. il prezentam atunci pe
tatd tidu, Rolf Kaplan, cel care a pus bazele
acestei activitdti, pe care tu o continui, dar
vorbeam si de posibilitdtile de a procura bijuterii
frumoase, pentru femei si barbati cu posibilitatii
de cumpdrare normale. Dar “Kaplans
Auktioner” a crescut enorm in ultimii 10 ani, si-
au madrit sfera de activitate, si in plus, noua
generatie, adica tu, Daniel Kaplan, imperuna cu
fratii tdi, Michael si Tomas, conduceti astidzi
”Kaplans Auktioner”- Licitatiile Kaplan, avand
insa, atat ochiul versat al lui Rolf Kaplan aldturi
de voi, cat si ajutorul Margaretei Kaplan, mama
voastrd. Pentru mine si sotul meu, vizitele
sdptdmanale la Kaplan au devenit un obicei, de
la care nu ne abatem decit in cazuri extrem de
rare. Este adevdrat cd lasim o parte din
economii la aceste licitatii, dar vizitele le facem
mai ales ca sd admirdm obiecte frumoase.
Doresc sd-mi prezinti evolutia intreprinderii
”Kaplans Auktioner” si cum s-a extins aceasta
firma, despre activitatea ta aici ca director
executiv, dar si despre activitatea ta in general.
Dar si incepem cu inceputul: Daniel, prezinta-te
cititorilor mei!

Daniel Kaplan: Eu m-am nascut in anul 1971, in
Stockholm, din pdrinti evrei. Am urmat studiile
liceale in Stockholm, iar dupd terminarea lor am
plecat in Elvetia, unde m-am ocupat de schi. Am
facut intr-adevar schi profesional. M-am fintors insa
si m-am 1inscris la Handelshogskolan (Scoala
Superiora de Comert) la care am studiat 5 ani; am
facut apoi si stagiul militar, asa cd un an si jumdtate
am aruncat granade in padurile suedeze. Tot acum
am startat si prima mea intreprindere. Tatil meu
avea deja cu multi ani in urmd un lant de magazine
de executat bijuterii, la care am lucrat si eu incd de
cand aveam 16 ani si pot sd spun cd am invatat cate
ceva despre executia de bijuterii - mi-am dat chiar si
foc la par! (Daniel imi aratd locul unde si-a ars
parul). Se vede, nu? Céand lucram o dati cu un
aparat de sudurd, ca sa vidd mai bine ce ficeam, m-
am apropiat de obiect foarte mult, dar si de aparatul
de sudurd si n-am observat in prima clipd cd mi-a
luat foc parul. Cum spuneam inainte, cnd studiam la
Handelshogskolan, am 1infiintat intreprinderea care
s-a numit ”African Gatway Consulting”, care avea
ca scop sa ajute intreprinderi suedeze sa se
stabileasca in sudul Africii - Zimbabue, Mozambic,
Zambia, etc. Am lucrat si pentru SIDA, pentru care
am féacut tot feleul de cercetdri de piatd. Sotia mea,
pe atunci prietena mea, Anna, a venit acolo pentru 3
sdptdmani, dar sederea n-a foat placutd, cidci am
fost atacati si amenintati cu pistolul; in plus a izbucnit
o epidemie de malarie In Mozambic. Anna s-a sculat
intr-o bund dimineatd umflata de tepaturi de tantari;
am plecat apoi in concediu in Zambezi, unde sotia
mea s-a imbolnavit din nou. Aceste imbolnaviri au
fost foarte nepldcute penru Anna, cici i-au pus viata
in pericol. Eu am avut de ales intre Africa si sotia
mea. Si eu am ales sd fiu cu sotia mea.

Deci, ne-am intors in Suedia. Am lucrat ca
consultant 3 ani la "Andersen Consulting”, care se
ocupa cu strategii. Am lucrat mult cu industria de
masini, am comasat mai multe Intreprinderi mari
suedeze; am lucrat tot in calitate de consult in bransa
telecom, avand relatii cu toatd Asia, ba chiar as
putea spune, cu toatd lumea. Am startat apoi o altd
intreprindere, fmpreund cu fratii mei, Michael si
Tomas, TRADERA (www.tradera.com), care este o

intreprindere de servicii in domeniul licitatiilor, pe
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Internet. Astdzi suntem de 5 ori mai mari decéat
intreprinderile de acest gen care existd, la un loc.
Avem mai mult de 145.000 de obiecte, in fiecare
saptdmana, aproximativ jumatate de milion pe luna.
Aceastd intreprindere merge foarte bine si noi
suntem in continuare asociati. TRADERA este, de
fapt, o intreprundere de tipul “intreprindere
comerciald electorinicd”, unde poti cumpara de la
antichitdti, la obiecte de Imbracaminte, la licitatie pe
Internet (intrati la adresa www.tradera.com, si la
versiunea engleza, puteti constata singuri despre ce
este vorba, n.r.). Aceastd activitate a dus la o
acumulare enormd de capital, aproape inimaginabil
de mult, dar am si cheltuit foarte mult.

S.C.: Ai cui erau banii cheltuiti?

D.K.: Erau banii altora! Am ficut foarte multe
greseli, dar din care am invitat mult. intreprinderea
era foarte mare; aveam peste 70 de angajati. Ceea
ce a fost interesant a fost faptul cd am finteles ca
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De douad ori pe an au loc licitatiile de bijuterii
exclusive la "Kaplans”. Anul acesta, "Exklusiva”
de primavard a avut loc pe data de 22 martie.
Inel din aur alb, jad si circa 2 carate diamante
tdiate trapez, a fost evaluat la 23.000 SEK.
Foto: Octavian Ciupitu / © CR.

putem dubla activitatea si de aceea am cdlatorit in
Germania si Danemarca, si pentru cd aveam
incd foarte multi bani, am putut cumpdira
concurentii, care erau de fapt doi. TRADERA
merge si astizi foarte bine. Am startat
TRADERA in 1991 si am fost director executiv
pand in 2001.

In 2002 am startat alte 2 intreprinderi la care
sunt director executiv; una se cheamd “Firm
Factory”, o fintreprindere prin care Infiintdim
diferite firme, le ajutim sa giseascd finantare,
etc. si cealaltd care se chiamd “Auction
Advisor”, prin care am introdus un sistem de
licitatii pe Internet. Astfel am introdus
Goteborgs Auktionsverk pe Internet si astdzi se
poate sd licitezi pe Internet si sd vezi toate
produsele acestei case de licitatii pe Internet. in
toatd aceastd perioadd, din 1987 si pand acum,
in fiecare saptimand am fost aici, la "Kaplans
auktioner” si am “tinut” licitatiile. Cred cd au
fost mai mult de 500 de licitatii.

S.C.: Eu as putea spune ca la cel putin 100 din
ele am participat si m-am amuzat si de glumele
tale; cel mai amuzant a fost contrastul dintre
modul tidu jovial si cel putin morocanos al
fratelui tdu, Micahael. Si Daniel, vreau si-ti
spun cd, pe mine personal si pe fiica mea cea
micd, Anne-Marie, care ma urma din cand in
cand la licitatii, glumele tale ne amuzau teribil,
chiar si cand nu erau cele mai reusite, spre
deosebire de participantii suedezi, care nu miscau
un muschi pe fatd. De ce tii aceste licitatii?

D.K.: Mai 1intdi, consider ci-i desi

cateodatd credeam ca-i prea mult...

amuzant,

S.C.: Dar asa inveti foarte mult despre cei care
liciteazd, despre valoarea lucrurilor si descoperi cid
un obiect, care pentru tine n-are nici o valoare, este
foarte valoros pentru altii...

D.XK.: Intr-adevir! Inainte “tineam” licitatile, dar
lucram si la intreprinderile despre care ti-am vorbit,
dar acum am aceastd activitate permanent.

S.C.: La ”Kaplans” se vand bijuterii de aur si argint,
tacAmuri de argint, si foarte multe ceasuri in ultimul
timp. Sotul meu si cu mine vizitim toate casele de
licitatii din Stockholm, de la Bukowski la Metropol si
de 2 ori pe an prezentdm si licitatiile exclusive. As
putea spune cd avem o imagine a ce si cum se vinde
la aceste licitatii. Licitatiile de la “Kaplans”
(www .kaplans.se) merg foarte bine. Cine sunt
cumpdratorii?

D.K.: Sunt categorii de oameni foarte diferiti. Daca
ne gandim la ceasuri, care este de fapt in Suedia
singura bijuterie pe care barbatii o poarta, pentru cid
este 0 “podoabd” tehnicd, o “masind”, ceea ce
place barbatilor, chiar dacd vindem foarte multe
ceasuri si femeilor, céci ceasul este o bijuterie, dar
barbatii sunt foarte, foarte indrigostiti de ceasuri.
Cand este vorba de ceasuri, cei care cumpard sunt
cei mai multi cumpdaratori profesionisti, cici pe
anumite marci de ceasuri, mircile cele mai scumpe
de ceasuri, pretul este mult mai scazut in Suedia.
Cand este insd vorba de bijuterii, aici criteriul este al
frumusetii, cdci o bijuterie se poartd ca sa scoatd in
evidenta frumusetea femeii...

S.C.: Intr-adevir! S-ar putea spune ci cu cat ai mai
multe bijuterii, doldora, cu atat se scoate mai mult In
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